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De un modelo validado
a und red de centros de
salud y movimiento.

T.M Elisa Fuentes Viveros
Mg. Gestion en Salud
Fundadora y Representante Legal

PROPUESTA DE VALOR - MERCADO - MODELO DE NEGOCIO - EQUIPO



= 01 PROBLEMA

Un modelo orientado al volumen,
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no para el paciente. 30-50%
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LESION CONSULTA KINESIOLOGIA ALTA

Espacios reducidos Poca personalizacion Falta de continuidad
Un modelo pensado para el volumen, no para el El mismo modelo de volumen: menos atencién por Alivio temprano confundido con curaq, sin puente
paciente. paciente. hacia el entrenamiento y prevencion.



= 02 PROPUESTA DE VALOR

ACROSS MOV=

TOdo el proceso de recuperqcién' Kinesiologia, Entrenamiento y Salud
en un mismo lugar.

Consulta médica, rehabilitacién, reintegro deportivo, entrenamiento y prevencion bajo un mismo equipo. Tecnologia y recovery (electrolisis
percutdnea, cdmara hiperbdrica) integrados al proceso, con atencién personalizada y continuidad real después del alta.

LESION REHABILITACION REINTEGRO ENTRENAMIENTO PREVENCION

A diferencia de un centro tradicional, que solo trata la lesién, o de un gimnasio, que solo entrena,
acompanamos todo el ciclo.
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- 03 VENTAJA COMPETITIVA

No competimos por una sesion.
Competimos por todo el proceso.

ACROSS MOVE

Rehabilitacion . °
Reintegro deportivo °
Entrenamiento . °
Servicios complementarios/ recovery °
Continuidad del proceso °
Atencidn personalizada °

40% continta entrenando después de rehabilitacion — evidencia de cross-selling y recurrencia.
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— 04 TRACCION

Ya demostramos que funciona.
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ATENCIONES MENSUALES 9 Oo/

10 profesionales especialistas — |a demanda ya validé el modelo.
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- 05 RESULTADOS FINANCIEROS

$239,6 MM

INGRESO BRUTO ANUAL

Septiembre 2025 — Agosto 2026 (12 meses méviles)

$159.5 MM

+27% Vvs. los 12 meses

previos

$201.0 MM

2024

2025

2026

ACROSS MOV=

lllllllll gia, Entrenamiento y Salud

55,2% Margen bruto
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- 06 MERCADO

cQuién es nuestro cliente?

Cualquier persona con una lesidn es un paciente potencial. Hoy la demanda validada se concentra en:

Adultos activos de

30-59 anos

64%

® Necesitan rehabilitacién de nuestros pacientes pertenece
al segmento 30-59 anos

® Selesionan

® Quieren volver a su actividad

® Quieren mantenerse activas

FONASA - ISAPRE - PARTICULAR — sin depender de un solo sistema de pago
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= 07 MODELO DE NEGOCIO

Un modelo circular:
el alta no es una salida.

- _ OTROS SERVICIOS REHABILITACION
ElectrOlisis percutdnea - Camara hiperbdrica
EL PACIENTE
NO SE VA
ENTRENAMIENTO ’;Tr '8 3./ REINTEGRO DEPORTIVO

o . ) e . :
40% sigue entrenando después de su rehabilitacion — la prueba de que el modelo circular funciona.

@ ACROSS MOVE 08/ 13
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= 08 REPLICAR ACROSS MOVE

La segunda sucursal es el inicio de una red.

SAN MIGUEL NUEVA SEDE
SUCURSAL 1 — SAN MIGUEL SUCURSAL 2 — QUE SE REPLICA
— Modelo validado — Demanda real — Modelo de atencidon — Experiencia del paciente
— Equipo formado — Procesos definidos — Servicios y tecnologia — Procesos operativos
— Marca instalada — Marca Across Move

No partimos desde cero: replicamos una operacion que ya funciona.
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= 09 ROADMAP

De la validacion a la escala.

Sucursal San Miguel
~800 atenciones/mes

VALIDACION

O

O

TRACCION

$239,6 MM ingreso anual
90% capacidad peak
+27% crecimiento

Levantamiento $100 MM

CAPITAL

O

SEGUNDA SEDE

Infraestructura y equipamiento
Tecnologia
Puesta en marcha

VALIDACION — TRACCION — CAPITAL — SEGUNDA SEDE — ESCALA
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Segunda sucursal operativa
Modelo multisucursal

ESCALA

O
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— 10 LEVANTAMIENTO DE CAPITAL

$100 MM

Para abrir la segunda sucursal de Across Move.

01 02 03 04

INFRAESTRUCTURA EQUIPAMIENTO TECNOLOGIA PUESTA EN MARCHA

¢QUE VALIDA ESTA INVERSION?

No es capital para probar un modelo nuevo: es capital para escalar algo que ya funciona. Replicamos el modelo, los procesos y el equipo ya
formado, como primer paso hacia una red multisucursal.
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Un equipo preparado para replicar el modelo.

Elisa Fuentes Viveros
Fundadora - Representante Legal y

Gerente de Operaciones
Magister en Gestién en Salud

Eduardo Inostroza

Director Técnico
Magister en Ciencias de la Actividad Fisica, Salud
y Deporte

Lidia Ogaz
Gerente Comercial
Magister en Gestioén en Salud Publica
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EQUIPO ACROSS MOVE - 10 PROFESIONALES ESPECIALISTAS
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SOMOS ACROSS MOVE Y CON ESTE PROYECTO QUEREMOS SEGUIR INNOVANDO Y LLEGAR A MAS
PERSONAS PARA QUE PUEDAN VIVIR MEJOR, RECUPERASE MEJOR Y SENTIRSE MEJOR.

< /\ > VEN Y VIVE
LA EXPERIENCIA




