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CESD SEGURD

anvenhido

d }sa a tu espacio de trabajo y continda gestionando tus
3% —_— hﬂ“‘“"uersacmnes, ventas y automatizaciones.

\ re0 electrénico

Tecnologia para atender,
vender, recuperqr .
~ carteray S e ~
automatizar mejor. P E— B

Iniciar sesion =
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VWERED BY ARIAMA CRM

® ASISTENTE IA ACT

Ya funciona - Ya tenemos clientes - Generamaos ingresos - Ahora gueremos escalar



ARIANA

Conecta - Automatiza - Impulsa

Cl»m 1 Mismos clientes.

Vi Canales separados.
Oportunidades perdidas,

a WhatsApp | 1

W

p\ge,nda\'

Hacer
Demasiadas seguimiento
herramientas,
\ pocos resultados.
"\ -

Solo el 31% de las grandes
empresas afirma tener la 1A
incorporada integralmente.

Datos, integracion vy
gobierno siguen siendo las
principales barreras para
levarla de la
experimentacion a la
operacion real.

EL PROBLEMA

Las empresas estan incorporando mas tecnologia e 1A,
pero llevarlas a la operacion real sigue siendo el reto.

01 — LA BRECHA ENTRE LA
EXPERIMENTACION Y UNA
IMPLEMENTACION EFECTIVA

02 — FALTA DE ORQUESTACION

= s --\‘?‘émpresos

7

Las empresas ya estan operando agentes
de IA, por necesidad o moda, pero el reto
aparece cuando guieren incorporarlos a su
ggeracion. real: conectarlos con sus datos,
sistemas, procesos y reglas de negocio.
Alejdndose de  una posﬂole h|per
automatizacion de sus ﬂUJ =

\'HS organizaciones
a nivel mundmﬁ‘ afirma  tener o
orquestqclen pl@mmente integrada en sus

SNl C RN —FRP,
hotsApp, BOEQS=—Correo- Yy __olras
tecnologias, oero nMuchas siguen
funcionando por separado. Sin una capdad
que las coording, los procesos contindan
fragmentados,  requieren  intervencion
humana vy son dificiles de automatizar de
orincipio a fin.



01 — ANALISIS SITUASIONAL E IDENTIFICACION
DE OPORTUNIDADES DE AUTOMATIZAR

Cada empresa opera diferente.

Disenamos la solucion alrededor de sus
procesos, reglas de negocio, industria vy
objetivos, en lugar de tener que adaptarse
O uNna herramienta estandar.

e

02 — CONECTAMOS Y ORQUESTAMOS

Conectamos agentes de IA, CORE, CRM, ERP,
WhatsApp, telefonia, pagos, correo, datos v
personas, coordinando cudndo Yy coéHMo
debe intervenir cada une dentro de un
Mismo proceso. .

03 — HIPERAUTOMATIZAMOS

Pasamos de automatizar tareas aisladas o
ejecutar procesos completos de principio d
fin, reduciendo intervencion manual v
permitiendo que la operacion pueda
escalar.
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LA SOLUCION

Somos la capa de orguestacion e hiper automatizacion empresarial
gue conecta datos, sistemas, procesos, personas y agentes de IA pard
integrarlos en una sola operacion.

Llamadas

Meta Ads

Web / Chat

g

33742
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JXRHANA =

Capa de orquestacién A

Conecta - Coordina + Ejecuta y LH‘
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Ya no es incorporar mas tecnologia. E

CRM
Clientes v oportunidades

! CORE/ERP

Datos @ iInformacign

1A [ Agentes
Comversacitn v andlisis

Reportes
ACICHSOrES y COr

S

conseguir gue datos, sistemas, flujos de

trabajo, personas y agentes de 1A
trabajen como una sola operacion.

@ 1. WhatsApp
- El cliente escribe por WhatsApp
+
aé- 2. Agente |A
entiende la necesidad y responde
] 3. Consulta CORE
- Obtiene la informacion del cliente y producto
E 4. Cotiza
: Genera propuesta automaticamente
=== | 5, Genera o
m 2 % pag 3
Envia enlace de pago
e 6. Confirma
Valida el pago en tiempo real
E 7. Factura
. Emite y envia la factura
sl 8. Actualiza CRM/CORE
T 1] : :
Registra la operacion y sincroniza datos
II 9. Inicia seguimiento
[ ]

Motifica al responsable v continda el proceso



SALUD: TRACCION Y OPORTUNIDAD DE CRECIMIENTO

EE SALUD
Clinicas y hospitales

Atencion = Agendamiento — HIS = Pago
— Seguimiento

POTENGIAL ECUADOR — +20.379 prestadores
orivados de salud (Acces)

TAM - Mercado total teorico orieas
UsSD 73,36 M SOM - Objetivo de captacion 2030
Ingresos recurrentes anuales U SD 1 '08 M

Ingresos recurrentes anuales
300 clientes estimados a 2030
1.47 % del TAM

SAM - Escenanio 30 %

UsD 22,01 M

6.114 establecimientos aprox.

e Ticket base promedio: USD

l 300/mes + implementacion

e Clientes Enterprise: hasta
USD 2.000/mes

ARIANA | CRECIMIENTO EN EL SECTOR SALUD

Ingreso mensual recurrente (USD) - Julio 2025 - Octubre 2026

UsD 1.890
Contratado y operativ

UsSD 9290
Sep 2026

Jul 2025 Sep 2025 Dic 2025 Mar 2026 Jjun 2026 Oct 2026

uUsD 50 - USD 990 Evalucion hasta septiembre 2026 usD 1.890 f mes Contrat

1005 Operativos

SOM SAM TAM
USD108 M USD 22,01 M USD 73,36 M
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MODELO DE NEGOCIO

B2B. Orguestamos operaciones y crecemaos junto con las necesidades de cada cliente.

COMO MONETIZAMOS

IMPLEMENTACION

FEE MENSUAL

VOLUMEN EN CAMPANAS POR

WHATSAPP

NUEVAS SOLUCIONES

VALOR POR USUARIOS DE LA
CENTRAL TELEFONICA

v

Canales de comunicacion

Mejora la comunicacion de tu fan page y automatizala

~ Messenger

con nuestros chatbots, procesa pagos digitales y mantén

tu negocio en orden.

0 | x |

& Conectar otra pagina

d" TikTok Ads

Conecta tu cuenta publicitaria de TikTok for Business
para gestionar audiencias, campanas y anuncios de
TikTok directamente en el CRM.

3 Configurar TikTok Ads

Conéctate con el CRM #1 de Instagram, conversa con tus

& Instagram DM

seguidores, automatiza tu comunicacién y procesa pagos
digitales.

@ Conectar otra cuenta

! Gmail / Google

Conecta tu bandeja de entrada de Gmail o Google
Workspace para gestionar, sincronizar y responder
correos de tus clientes directamente desde el CRM.

& Conectar otra cuenta de Gmail

Meta/ Ads

Conecta tu cuenta publicitaria de Meta para crear
anuncios directamente desde el CRM, gestionar
campanas y conectar con tus clientes directamente.

@ Conectar Meta Ads

o) Outlook / M365

Conecta tu cuenta de correo de Outlook o Microsoft 365
empresarial para centralizar la comunicacion de tus
clientes en un solo lugar.

@ Conectar Outlook
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POSICIONAMIENTO

‘ @ CATALOGO DE INTELIGENCIA ARTIFICIAL

Matriz de Agentes |A

BOTS & ASISTENTES AUTONOMOS

Selecciona un agente para calibrar su érbita o crea uno nuevo

Cada entidad cuenta con su propia red neuronal, fuentes de conocimiento RAG, herramientas y enrutamiento contextual.
Total En ejec Fi tes R
# ONLINE NO PUBLICADO [ ® ONLINE NO PUBLICADO [ ® ONLINE MO PUBLICADO [}
\: iEjecutando tareas al 100%! 4 \ | jListo para agendar citas! il | | Op do tus 8 |
3 -
& ./ & ./ & [
¥ - 4 -
y : L # : 1 4 . o
L Lt Lt
Agente de lectura y envios de ema... sancho_agenda_beta Agente correos Gmail / P =
—
operaciones General General .-—"/—
19 deepseek-chat & deepseek-chat # gpt-do-mini
2 Blogques 2RAG H 0 Tools 4 Bloques [1]:7.1 ¥ 0 Tools 4 Blogues ORAG * 0 Tools

%" Red Neuronal Wﬁ-‘-’ ** Red Neuronal Calibrar 2> ** Red Neuronal Calibrar
: e

Lo que nos diferencia

ORQUESTACION
CORE + sistemas + datos + personas + IA + procesos
Workers expertos en ADS, finanzas, atencion, etc., que

alimentan con conocimiento constante a un macro agente
que ejecuta y resuelve.

COMPETENCIA

Mercately - Kommo - B2Chat - Respond.o
Jelou.ai - Nexolux - Zolutium

CONVERSACION
WhatsApp - canales - campanias -
CRM

S AUTOMATIZACION
Bots - agentes IA - workflows

7

s

Nuestra apuesta no es competir por tener
Mas funcionalidades sino ayudar a las
empresas a mejorar, rentabilizar,
optimizar procesos y a las personas para
gue gestionen la informacion de un
mModo Mmas automatico.



01 — DESARROLLO Y
TECNOLOGIA

L|der de Besarrollo+2
Desorrolladores

Diseno, programacion,
arquitecturqg, integraciones,

APIs, agentes de IA y evolucion
continua de la plataforma:

EQUIPO

Combinamos tecnologia, implementacion, seguridad, negocio y experiencia real en las industrias donde
Operamos.

02 — DISENO E IMPLEMENTACION
DE SOLUCIONES

2 Especialistas de
Implementacion

EnUenden IQ operomon ol"_?”

que Ariand orquestoxﬁi |
automatiza y lleva a
produccion.

03 — SEGURIDAD E
INFRAESTRUCTURA

I ingeniero de
Ciberseguridad e
INnfraestructura
Segundod de |a
informacion,

mbersegur lad, monitoreo

de mfrc::estructura
dnspon|b|l|d@{d Y
rend|m|ento de Io f
- plotaforma.

3?{;/.’/

04 — NEGOCIO Y DIRECCION

CEO + Gerencia de
Desarrollo de Negocio +
Socio

Dire _,i.l'lon estratégica,
odmmstracnon y finanzas,
~ventas, marketing,

networking, alianzas y
desarrollo de nuevas
oportunidades de negocio.

NO partimos solamente d\ tecnologia. Tenemos experiencia desarrollando, implementando -
desplegando soluciones Saas y conocimiento de operaciones en salud, telecomunicaciones, financiero,
inmMobiliario, retail y otros sectores empresariales.



INVERSION

Buscamos un socio que, ademas de financiamiento, A
nos aporte contactos estrategicos y proveedores cﬂ:} o [||] é

para acelerar nuestro crecimiento en el sector salud CONTACTOS CRECIMIENTO FINANCIAMIENTO
en Ecuador y preparar nuestra expansion internacional. ESTRATEGICOS ‘MAC|0NAL y pnovseﬁonEs

INVERSION SOLICITADA fi . :
Para acelerar el desarrollo tecnoldgico, la operacion comercial

U s D 25 o ° o o o y el escalamiento de Ariana en el sector salud.

PLATAFORMA DE IA Y WORKERS

‘ + Infraestructura de computo (servidores con GPU)
5% « Desarrollo de la red neuronal y orquestacién de agentes (workers)
« Mejora de funcionalidades y escalabilidad de la plataforma
| EQUIPO TECNOLOGICO
‘ « Contratacion y fortalecimiento del equipo de desarrollo
: * Equipo de implementacion y soporte tecnico
« Herramientas de desarrollo, licencias y capacitacion

USD MARKETING Y GENERACION DE DEMANDA

250.000 « Campanas en Meta Ads y TikTok Ads

+ Produccion de contenido de valor y posicionamiento de marca
+ Generacion de leads y presencia nacional

OPERACIONES Y ESCALAMIENTO
1 | « Fortalecimiento del equipo comercial
| « [Implementacion en nuevas ciudades
« Mejora de procesos y atencion a clientes
DESARROLLO DE SOLUCIONES ESPECIFICAS

* Integraciones con HIS, ERP y otros sistemas

« Personalizaciones para instituciones de salud
+ Nuevos casos de uso y modulos de la plataforma
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